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بانک نیوز ٥٧ هزار نفر در شش ماه اول سال ٩٨ از بانک صادرات ایران وام قرض الحسنه ازدواج و تهیه 
جهیزیه دریافت کردند.با تامین مالی نزدیک به ١٨ هزار میلیارد ریال طی شش ماه اول سال 
جاری ٥٧ هزار و ٣٩١ نفر با وام قرض الحسنه ازدواج و تهیه جهیزیه بانک صادرات ایران راهی 
خانه بخت ش��دند.بانک صادرات ایران در راستای عمل به مسئولیت اجتماعی و تشویق امر 
ازدواج، اعطای این وام را با جدیت در دس��تور کار دارد به نحوی که از ابتدای سال ٩٧ تا پایان 
شهریور ماه سال ٩٨ این بانک بیش از ١٨٠ هزار فقره وام قرض الحسنه ازدواج و تهیه جهیزیه 

ب��ه ارزش بی��ش از ٣٨ هزار و ٤٨٩ میلیار ریال پرداخت کرده اس��ت. علاوه براین، اعطای وام 
قرض الحسنه بانک صادرات ایران به سایر بخش های نیازمند کشور در شش ماهه اول سال ٩٨ 
در حوزه مشاغل خانگی، وام مسکن اقشار ویژه، احداث حمام روستایی، نیازهای ضروری درمان 
و تحصیل، بافت فرسوده، بهسازی و نوسازی مسکن روستایی، حوادث قهری به ویژه سیل بهار 
امسال و سایر بخش های مورد نیاز ادامه یافته که طی این مدت در مجموع نزدیک به ٩٢ هزار 

فقره وام بالغ بر ١٣٨ میلیارد ریال پرداخت شده است.

پرداخت بانک 
صادرات ایران ٥٧ 
هزار فقره وام ازدواج 

دیدار مدیر بیمه های درمان بیمه سرمد
 با مدیران جمعیت هلال احمر و بانک صادرات خوزستان

مدیر بیمه های درمان بیمه س��رمد در سفر به استان خوزستان، با قائم مقام مدیرکل جمعیت 
هلال احمر این استان دیدار و گفتگو کرد.در این دیدار که مانی پورعیسی مدیر استان خوزستان 
این ش��رکت و شعبانی مس��ئول امور رفاهی جمعیت هلال احمر استان نیز حضور داشتند، سطح 
رضایتمندی کارکنان و امدادرسانان جمعیت هلال احمر استان خوزستان مور ارزیابی قرار گرفت.

مدیران هلال احمر خوزستان در دیدار، ضمن قدردانی از خدمات بیمه ای بیمه سرمد به ویژه در 
حوزه درمان، از خدمات این ش��رکت، اضهار رضایت کردند.داود جعفری در ادامه سفر خود به این 
استان، با مدیران بانک صادرات خوزستان نیز دیدار کرد. در این جلسه که دهکردی رییس اداره رفاه 
و امور کارکنان، اس��ماعیلی معاون دایره رفاه و قنواتی رییس ش��عبه مرکزی بانک صادرات استان 
خوزس��تان نیز حضور داش��تند، وام های تسهیلات به مشتریان بانک و فرآیند خدمات درمانی در 

استان، مورد بررسی و تبادل نظر قرار گرفت.

دستور ویژه مدیرعامل بانک ملی
 برای حل مشکلات فعالان اقتصادی خراسان رضوی

مدیرعامل بانک ملی ایران برای حل مشکلات تولیدکنندگان و فعالان اقتصادی استان خراسان 
رضوی، دستور ویژه صادر کرد.محمدرضا حسین زاده که امروز در جمع صنعت گران، استارت آپ 
ها، شرکت های دانش بنیان، تولیدکنندگان و فعالان اقتصادی این استان حضور داشت با بیان این 
که خراسان رضوی یکی از استان های پیشرو در حوزه تولید است، گفت: مقام معظم رهبری امسال 
را سال رونق تولید نامگذاری فرمودند و ما باید از همه ظرفیت های برای تحقق این شعار استفاده 
کنیم.وی با اشاره به موقعیت استراتژیک این استان در کشور و منطقه، خاطرنشان کرد: خوشبختانه 
فعالان اقتصادی خراسان رضوی تعامل خوبی با بانک ملی ایران دارند و میزان معوقات بانکی ما در 
این استان بسیار پایین است که این نشان دهنده خوش حسابی مردم این استان است.حسین زاده 
این روند را باعث دلگرمی کارکنان بانک ملی ایران خواند و تأکید کرد؛ چنین فرایندی به پرداخت 

تسهیلات بیشتر به فعالان اقتصادی و صاحبان بنگاه ها در راستای رونق تولید خواهد انجامید. 

فروش 1۰۰ هزار میلیاردی تاپیکو با رشد ۷۴ درصدی
 در سالجاری

مدیرعامل تاپیکو از فروش حدود ١٠٠ هزار میلیارد ریالی و رشد ٧٤ درصدی فروش تجمیعی 
شرکت های زیرمجموعه این هلدینگ در شش ماه نخست سال جاری خبر داد.محمود مخدومی 
مدیرعامل این هلدینگ در نشست بررسی عملکرد ۶ ماهه شرکتهای تابعه که با حضور مدیران عامل 
و معاونین بازرگانی ش��رکتها برگزار شد، گفت: تاپیکو پس از رشد ٥٧ درصدی فروش در سال ٩٧ 
نسبت به سال ٩۶ موفق شد، در شش ماه نخست سال جاری نیز با فروش تجمیعی ٩١ هزار و ٤١٠ 
میلیارد ریال، میزان فروش محصولات شرکتهای زیرمجموعه خود را در مقایسه با مدت مشابه سال 
قبل ٧٤ درصد افزایش دهد.مخدومی گفت: این شرکت در حالی توانست به این میزان فروش در ۶ 
ماهه نخست سال جاری دست یابد که در مدت مشابه سال قبل حدود ٥٢٥۶ میلیارد تومان فروش 
داشته است.مدیرعامل تاپیکو گفت: رتبه این شرکت در همایش رتبه بندی شرکتهای برتر ایرانی 
در سال ٩۶ رتبه ٢٣ بود که در سال ٩٧ توانستیم با افزایش ٥٧ درصدی، فروش تجمیعی را از ٨٥٠٠ 
به ١٣١٠٠ میلیارد تومان رسانده و این رتبه را به ٢٠ ارتقاء دهیم.وی افزود: با توجه به افزایش ٧٤ 
درصدی فروش شش ماه اول سال ٩٨ به نسبت مدت مشابه سال قبل، به نظر می رسد تا پایان سال 
مالی ٩٨ می توانیم در جمع ١٥ شرکت برتر ایرانی از حیث شاخص فروش در همایش رتبه بندی 

IMI١٠٠ قرار بگیریم.

پیام مدیرعامل صادرات به بانک ملت
  مدیرعامل بانک صادرات ایران در پیامی خطاب به مدیرعامل بانک ملت، موفقیت این بانک در 
دریافت غرامت ناشی از تحریم های ظالمانه غرب از انگلستان را تبریک گفت.حجت اله صیدی در 
این پیام خطاب به مدیرعامل بانک ملت نوشت:شنیدن خبر مسرت بخش به ثمر رسیدن تلاش های 
چندین ساله مدیران ارزشمند آن بانک بزرگ و احقاق حقوق مسلم آن در کشور انگلستان و پرداخت 
قریب الوقوع غرامت ناش��ی از تحریم های ظالمانه غرب، مایه افتخار و سربلندی نظام بانکی کشور 
است. اینجانب ضمن عرض تبریک به جنابعالی، اعضای محترم هیئت مدیره و کارکنان شریف آن 
بانک معظم، سربلندی و موفقیت روزافزون شما را از خداوند بزرگ خواستارم«.حمید بعیدی نژاد، 
سفیر ایران در لندن امروز در توئیتی از دریافت کامل غرامت مربوط به دعوای حقوقی بین بانک ملت 

ایران و دولت انگلیس خبر داد.

بیمه میهن به بالاترین سطح توانگری دست یافت
گروه اقتصاد �� با تأیید بیمه مرکزی جمهوری اسلامی ایران؛ توانگری مالی شرکت بیمه میهن 
در س��طح یک قرار گرفت.بیمه مرکزی جمهوری اس��لامی ایران در اجرای ماده ۶ آیین نامه نحوه 
محاسبه و نظارت بر توانگری مالی موسسات بیمه )شماره ۶٩( و براساس صورت های مالی مصوب 
س��ال١٣٩٧، توانگری مالی سال ١٣٩٨ بیمه میهن را )سطح یک( تأیید و اعلام کرد.شرکت بیمه 
میهن با تغییر رویکرد مدیریتی و اتخاذ تدابیر و سیاست های جدید مبنی بر افزایش سهم از بازار و 
اص��لاح ترکیب پوتفوی و با تکیه بر اصول بیمه گری و اصلاح فرایندها و همچنین انس��جام و کار 
گروهی؛ برنامه ریزی؛ پایش مداوم؛ پاسخگویی؛ تخصص؛ دلسوزی؛ آموزش و تمرکز بر اولویت ها 
توانست برای نخستین بار؛ سطح توانگری یک را رقم بزند و به جایگاه مطلوب در میان شرکت های 
بیمه دس��ت یابد.داریوش محمدی مدیر عامل بیمه میهن با اش��اره به این موفقیت مهم گفت این 
دستاورد ارزشمند مرهون زحمات همه ی ارکان شرکت و تدبیر و برنامه ریزی و هماهنگی اعضای 
هیئت مدیره، مدیران،کارکنان و شبکه فروش است و حفظ و ارتقای این توانگری برای صیانت از 

منافع تمامی ذینفعان و استفاده بهینه از منابع مالی شرکت امری لازم و ضروری است.

شبکه فروش استان البرز میزبان مدیر عامل بیمه "ما"
حجت بهاری فر مدیرعامل بیمه "ما" به همراه سرپرست معاونت فنی شرکت و تعدادی از مدیران 
ستادی از شعبه کرج بیمه "ما" بازدید کردند.در طی این بازدید حجت بهاری فر در جریان آخرین 
وضعیت شعبه قرار گرفت و راهکارها و پیشنهادات خود را برای بهبود عملکرد شعبه ابراز کرد.وی با 
اشاره به اینکه شعب، نمایندگان و کارگزاران عناصر فعال شرکت ها در بازار بیمه هستند اظهار داشت: 
نمایندگان و کارگزاران می توانند در ارائه خدمات به مشتریان عملکرد قابل قبولی داشته باشند و 
شرکت های بیمه با سرعت بیشتری نرخ و شرایط و پرداخت خسارات را در دسترس آنها قرار دهند.

مدیرعامل بیمه "ما" ارائه س��ریع خدمات بیمه ای همراه با ش��فافیت و انعطاف ، حضور به موقع در 
زمان پرداخت خس��ارت و خدمتگذاری به آحاد مردم شریف ایران اسلامی را از اولویت های اصلی 
شرکت بیمه "ما" دانستدر این بازدید، حجت بهاری فر مدیرعامل بیمه "ما" ضمن برگزاری جلسات 
مجزا با رئیس، کارکنان و نمایندگان فعال استان البرز بر احیای سهم بازار، متوازن سازی پرتفو و  
ارتقاء کیفیت خدمات ارائه شده به بیمه گذاران تاکید کرد.در این دیدارها که در فضایی صمیمانه 
برگزار ش��د مدیرعامل شرکت با اش��اره به عملکرد موفق شرکت در چند سال گذشته، بر عزم این 
شرکت در ایجاد تمایز در ارائه خدمات به بیمه شدگان اشاره کرد و لازمه آن را  همکاری هر چه بهتر 

ستاد و شعب دانست.

استقرار خودپردازهای بانک قرض الحسنه مهر ایران 
در مرز مهران

بانک قرض الحس��نه مهر ایران با هدف ارائه خدمات ریالی به زائران و عزادارانی که در آس��تانه 
فرارسیدن اربعین با پاي پیاده به کربلاي معلي سفر مي نمایند، دستگاه هاي خودپرداز سیار خود 
را در پایانه مرزي مهران مستقر کرد.بمنظور ارائه خدمات به زائرین اربعین اباعبداله الحسین )ع ( و 
با توجه به مشارکت بانک قرض الحسنه مهرایران در کنگره بزرگ اربعین با هماهنگي پایانه مرزي 
مهران و س��تاد اربعین استان ایلام خودپرداز س��یاراین بانک در محل پایانه مرزي مهران مستقر 
ش��د.مدیریت شعب استان ایلام ضمن بازدید از محل استقرار خودپرداز و دیدار با مسئولین پایانه 
مرزي مهران اظهار داش��ت: خدمت به زوار امام حس��ین )ع( اجر معنوي بالا دارد و امسال نیز براي 

برگزاري باشکوه این همایش عظیم باید تلاش کنیم.

مدیرعامل موسسه عنوان کرد:

کوثر با چشم انداز جدید به دنبال ساختن آینده است

مدیرعامل بانک توس��عه صادرات ایران می گوید: علی رغم تحریم ها همواره 
خدمات ارزی این بانک به صادرکنندگان تداوم داشته است.

علی صالح آبادی در جلسه کمیسیون تسهیل تجارت و توسعه صادرات که در 
اتاق بازرگانی، صنایع، معادن و کش��اورزی تهران برگزار شد، گفت: بانک توسعه 
صادرات این امکان را دارد که وجوه صادرکنندگان به کشور عراق را چه به صورت 
اس��کناس و چه در قالب حواله، منتقل کند و این مقوله از مبادلات مالی صادرات 

برق و گاز به این کشور جداست.
وی در ادامه گفت: طی این فرایند صادرکننده به کارگزار صرافی توسعه صادرات 
در عراق مراجعه کرده، حساب دیناری به وی معرفی می شود و در ادامه دینار را به 
حس��اب واریز می کند و ما معادل ریالی آن را در سامانه نیما از وی خریداری می 

کنیم؛ با این رویه از صادرکننده رفع تعهد ارزی نیز می شود.
مدیرعامل بانک توسعه صادرات ایران در خصوص صادرکنندگانی که مایل به 

انتقال ارز از عراق باشند گفت: این تعداد از صادرکنندگان می توانند نقل و انتقال ارز خود را به عامل بانک توسعه صادرات 
در عراق بس��پارند؛ همچنین عامل صرافی توسعه صادرات در عراق آمادگی دارد اسکناس صادرکنندگان را در عراق 
تحویل گرفته و معادل ریالی آن را در تهران در سامانه نیما به نرخ روز از وی خریداری کند. صالح آبادی با اشاره به اینکه 
صرافی توسعه صادرات در سایر کشورهای مقصد صادراتی ایران نیز امکانات خوبی را به صادرکنندگان ارائه می دهد، 
گفت: علاقه مندان می توانند با مراجعه به صرافی توس��عه صادرات به عنوان صرافی معتمد بانک مرکزی از جزییات 
مراحل و نرخ های نقل و انتقال ارز مطلع شوند. وی بیان داشت: بر اساس مقررات ارزی بانک مرکزی، صادرکنندگان 
می توانند تا ٢٠ درصد اسکناس ارز وارد کشور کنند، از آنجاییکه مصرف اسکناس در کشور محدودیت دارد، لازم دیده 
ش��د تا امکانی برای خرید نقدی این اس��کناس دیده شود؛ طبق تفاهمی که با بانک مرکزی انجام شد، صرافی توسعه 
صادرات این آمادگی را دارد تا به صورت نامحدود اسکناس ارزی را به نرخ سامانه سنا از صادرکننده خریداری و معادل 
ریالی آن را همان روز یا حداکثر روز بعد به حس��اب صادرکننده واریز کند. رئیس هیات مدیره بانک توس��عه صادرات 

ایران تاکید کرد: صرافی توسعه صادرات هیچگونه محدودیتی در حوزه خرید ارز اسکناس از صادرکنندگان ندارد.
صالح آبادی تصریح کرد: علی رغم اینکه پس از آغاز تحریم ها، بانک توسعه صادرات تحت تحریم های ثانویه قرار 
گرفت؛ عزم ما این بوده که تحت هر شرایطی خدمات ارزی خود را به صادرکنندگان ارائه دهیم. هرچند ممکن است 
به دلیل چالش های ناشی از تحریمهای بین المللی کیفیت خدمات کاهش پیدا کند اما همه تلاش ما بر تداوم ارائه 

خدمات متمرکز شده است.
مدیرعامل بانک توس��عه صادرات ایران در تش��ریح س��ایر خدمات بانک، به 
تسهیلات ریالی این بانک توسعه ای به صادرکنندگان و تولیدکنندگان صادرات 
محور اش��اره کرد و گفت: خوشبختانه تخصیص تس��هیلات ریالی بانک توسعه 
صادرات ایران کمافی السابق در حال انجام است؛ هرچند مطالبه صادرکنندگان 
در مورد افزایش حجم تس��هیلات متناسب با جهش نرخ ارز کاملا منطقی است؛ 
لازم ب��ه ذکر اس��ت از ابتدای س��ال جاری تا کنون بی��ش از ٤٠٠٠ میلیارد ریال 
تس��هیلات دریافتی از صندوق توس��عه ملی را در سررس��ید مق��رر به صندوق 

بازگرداندیم و تا این لحظه نتوانستیم منابع تازه ای از صندوق دریافت کنیم.
وی گف��ت: باوجود همه محدودیت ه��ا و چالش های اقتصادی موجود، بانک 
توس��عه صادرات ایران مصمم به تداوم اعطای تسهیلات به صادرکنندگان بوده و 
تاکنون خوشبختانه به لحاظ تراز نقدینگی چه ارزی و چه ریالی مشکلی در بانک 
نداریم. به گزارش خبرنگار پایگاه خبری اگزیم نیوز علی صالح آبادی به بسته حمایت از صادرات غیر نفتی در سال های 
گذشته اشاره کرد و گفت: در بندی از این بسته حمایتی، تسهیلات تلفیقی متشکل از٥٠ درصد از منابع از بانک و ٥٠ 
درصد از منابع صندوق توسعه ملی با نرخ میانگین ١٤.٥-١٤ درصد برای صادرکنندگان پیش بینی شد که بانک توسعه 
صادرات از سه سال پیش تا کنون این روند را ادامه می دهد. وی با اشاره به اینکه امسال هنوز بسته حمایت از صادرات 
غیر نفتی ابلاغ نشده است، اظهار امیدواری کرد: با پیگیری نهادهای مرتبط با صادرات غیر نفتی از جمله سازمان توسعه 
تجارت و اتاق های بازرگانی، حداقل بسته حمایت از صادرات غیر نفتی تمدید شود تا بتوانیم از منابع صندوق توسعه 
ملی برای حمایت از صادرات استفاده کنیم. وی اعلام کرد: مصمم هستیم تا اعطای تسهیلات صادراتی بانک توسعه 
صادرات بیش از گذشته متناسب با صادرات کشور، تداوم داشته باشد. دکتر صالح آبادی گفت: با توجه به اینکه رفع 
تعهد صادراتی از سوی صادرکنندگان یک الزام است؛ لذا بخش بین الملل بانک آماده است تا صادرکنندگان را برای 
این منظور کمک کنند. مدیرعامل بانک توسعه صادرات برگزاری جلسات پرسش و پاسخ و طرح مشکلات صادرکنندگان 
در حوزه بانکی را مفید و موثر دانست و گفت: تضارب آرا و بهره مندی از نظر و پیشنهاد فعالان با تجربه در عرصه صادرات 
کشور ارزشمند و کارگشاست و امیدواریم به عنوان یک بانک توسعه ای بتوانیم از همه ظرفیت و توان خود برای خدمت 
جامعه صادراتی کشور استفاده کنیم. در این جلسه صادرکنندگان به بیان دیدگاهها و نظرات خود پرداختند که پاسخ 

های لازم از سوی مدیرعامل بانک توسعه صادرات به آنها داده شد.

ساز و کارهای نقل و انتقال ارزی صادرکنندگان

بیست و پنجمین هم اندیش��ی سراسری معاونین و 
مدیران موسسه اعتباری کوثر با حضور دکتر غلامحسین 
صباغی مدیرعامل، هیئت عامل و مدیران شعب استان ها 
با محوریت تبیین برنامه های عملیاتی ادغام برگزار شد.

در این هم اندیشی مصطفی امجدیان معاون بازاریابی 
و امور استان ها و سرپرست معاونت فاوا و برنامه ریزی با 
اشاره به تحولات پیش روی موسسه متناسب با چارچوب 
های طرح ادغام گفت: همس��و با تغییرات باید به دنبال 
فرآین��د گرای��ی و ایجاد رویکرد تمای��ز در بانک بود تا با 
شناسایی نیاز موجود و یا آینده و ارایه خدمات متنوع در 
مسیر جذب مشتریان جدید و وفادارسازی آنان حرکت 

کنیم.
امجدیان با بیان مزیت ر قابتی موسسه کوثر در ارایه 
خدمات بانکداری الکترونیک ب��ه جامعه هدف و عموم 
مش��تریان افزود: راهبرد اصلی بانک مبتنی بر خدمات 
بانکداری فناوری محور است و در این مسیر می کوشیم 
ب��ا طراح��ی و ارایه خدم��ات متن��وع در کمترین زمان 
رضایتمندی مشتریان و سودآوری بانک را افزایش دهیم.

در ادام��ه محمدرضا عالی پور مع��اون مالی اولویت 
موسس��ه را ارایه صورت های مالی ش��فاف به ذینفعان 
دانست و اظهارداشت: ساختار مالی بانک ها دارای ویژگی 
های منحصر به فردی است و مهمترین هدف  بانک خارج 
کردن دارائی های بانک از حالت انجماد و کاهش هزینه 

پول می باشد.  
منص��وره حیدری سرپرس��ت معاون��ت اعتبارات و 
تسهیلات نیز در تشریح برنامه های عملیاتی موسسه کوثر 
در راس��تای کاهش مطالبات غیرج��اری و معوق گفت: 
وصول مطالبات معوق سبب آزاد سازی منابع و به تبع آن 
افزایش می��زان مصارف  بانک و توانایی ش��عب در ارایه 

تسهیلات به مشتریان می شود.

وی افزود: مطالبات ضمن آن که مصارف و منابع شعبه 
را کاهش می دهد، نسبت مصارف جاری به غیر جاری را 
نیز متاثر می کند. در این بین تسهیلات ارائه شده نه تنها 
به سود پیش بینی ش��ده منتهی نمی شود بلکه بانک را 
متضرر هم می کند. بر اساس این گزارش، دکتر مرتضی 
ش��عبانی معاون توسعه س��رمایه های انسانی با اشاره به 
س��اختار جوان موسسه کوثر گفت: در مسیر پیوستن به 
خانواده بزرگ بانک سپه برنامه ریزی سال جاری موسسه 
با هدف افزایش توانمندی و رضایت مندی کارکنان انجام 

شده است.
وی آم��وزش های منطبق با ش��رایط ادغام، تعمیق 
آموخت��ه های پیش��ین کارکنان و حرکت از س��نجش 
عملکرد به سمت مدیریت عملکرد را از جمله برنامه های 
اجرایی سال جاری موسسه در حوزه سرمایه های انسانی 

برش��مرد. شعبانی تصریح کرد: ایجاد انگیزه و روحیه در 
کارکنان با پاسخگویی مناسب و مدیریت شایعات از جمله 

مواردی است که می بایست مورد توجه قرار گیرد.
بر اس��اس این گزارش؛ در ادامه بیست و پنجمین هم 
اندیشی سراس��ری معاونین و مدیران موسسه اعتباری 
کوثر معاونین و مدیران حوزه مرکزی نس��بت به بیان و 
تشریح برنامه های اجرایی پرداختند . همچنین محمد 
علی قاضی سرپرست ش��عب غرب استان تهران و سید 
مهدی صالحی سرپرس��ت شعب استان های اصفهان و 
چهارمحال و بختیاری به نمایندگی از مدیران استان ها 
دیدگاه ها، نظرات و پیش��نهادهای خ��ود را در خصوص 

روش های سودآوری در بانک مطرح کردند.
صباغی مدیرعامل موسس��ه اعتباری کوثر وابسته به 
بانک سپه در جمع بندی هم اندیشی یکروزه معاونین و 

مدیران اظهارداش��ت: ماهیت برگزاری این هم اندیشی 
ارایه برنامه عملیاتی متناسب با شرایط جدید بانک و تغییر 

در نگاه است.
وی در ادامه لازمه پویایی سازمانی را عبور از دلبستگی 
های موجود دانست و افزود: سازمان های پیشرو در تبیین 
برنامه های اجرایی به ش��دت به دنبال عبور از تعلق ها و 

محدودیت های درون و برون سازمانی هستند.
صباغی در بخش دیگری از س��خنان خود با اشاره به 
بانک محور بودن نظام اقتصادی کشور تصریح کرد: بنگاه 
های اقتصادی و به تبع آنها بانک ها باید با مدیریت منابع 
و مصارف بتوانند از محل درآمدهای خود به مشتریان ارایه 
خدمات نماید. در این راس��تا برای دست یابی به اهداف 
مورد نظر و ایفای نقش موثرتر در نظام اقتصادی چابک 
س��ازی، اصلاح ساختارها و روان سازی عملیات بانکی را 

در اولویت فعالیت های سال جاری قرار داده ایم.
 مدی��ر عامل موسس��ه اعتباری کوثر پیاده س��ازی 
استانداردهای ابلاغی در امور مالی را جزو اصول کار بانکی 
و مالی دانس��ت و گفت: بالاترین پتانس��یل بانک نیروی 
انس��انی متخصص ، جوان و دلبس��ته به سازمان است و 
امیدواریم با تکیه بر این سرمایه اصلی و بهره گیری از تمام 
ظرفیت های داخلی ، طرح های تحول بانک با موفقیت 

اجرا شده و شرایط بهبود یابد.
 وی در پایان خواس��تار حفظ و تقویت ظرفیت های 
موجود برای نقش آفرینی کوثر در اقتصاد کش��ور  شد  و 
تاکید کرد: چشم انداز جدید ساختن آینده ای درخشان 
ب��رای بانک اس��ت. در این مس��یر باید ضم��ن رعایت 
چارچوب ه��ای قانونی و س��ازمانی، دو اصل ریس��ک و 
سودآوری را در امور محوله و مسئولیت های خود با همت 
و اراده مضاع��ف بکار بندیم و آین��ده را برابر آرزوهایمان 

بسازیم.

مدیر شعب استان لرستان از پاسخ دهی ١٠٠ درصدی به تمامی متقاضیان اخذ تسهیلات قرض الحسنه بابت خسارات 
وارده ناشی از سیل فروردین ماه امسال خبر داد.

مرتضی دهداری زاده، مدیر شعب استان لرستان بانک مسکن با بیان اینکه مجموع آسیب های وارده به واحدهای 
مسکونی در جریان سیل اخیر طی دهه های گذشته بی سابقه بوده است، به پایگاه خبری بانک مسکن-هیبنا، گفت: مطابق 
با بررسی های انجام شده، بیش ترین حجم خسارات وارده به لحاظ آسیب به ساختمان ها و واحدهای مسکونی در جریان 
س��یل اخیر، مربوط به اس��تان لرستان می شود. به طوری که در جریان بروز این بحران، حجم زیادی از ساختمان های 
مسکونی به طور کامل تخریب یا با جریان شدید سیل از بین رفتند.از این رو پس از بازدید تعدادی از مسوولان و مدیران 
کشوری از وضعیت خسارات وارده به واحدهای مسکونی روستایی و شهری، بیشترین اعتبار ابلاغی برای پرداخت تسهیلات 

قرض الحسنه جهت بازسازی واحدهای مسکونی به استان لرستان تعلق گرفت.
وی ادامه داد: از مجموع ٤٥٠ میلیارد تومان اعتبار ابلاغی به شعب ٢١ استان خسارت دیده در جریان سیل اخیر، ١٤٤ 
میلیارد تومان اعتبار به مدیریت شعب استان لرستان برای پرداخت تسهیلات قرض الحسنه به آسیب دیدگان ناشی از 
سیل اختصاص پیدا کرد. وی با بیان اینکه شعب بانک مسکن در استان لرستان تمامی تلاش و همت خود را برای پرداخت 
هر چه سریع تر تسهیلات به متقاضیان مراجعه کننده به شعب طی ماه های گذشته انجام داده اند، اظهار کرد: از مجموع 
اعتبار ابلاغی به شعب استان لرستان، تا پایان تاریخ چهارم مهرماه، ١١١ میلیارد و ٧٠٥ میلیون و ٢٠٠ هزار تومان معادل 
٧٧.٥ درصد تسهیلات اعطا شده است. دهداری زاده، همچنین تسهیلات پرداخت شده را معادل ٥ هزار و ٧٨٣ فقره اعلام 
کرد و افزود: از مجموع ۶ هزار و ٤١١ معرفی نامه صادر شده در شعب بانک مسکن استان لرستان، تاکنون ٥ هزار و ٧٨٣ 
فقره تسهیلات به مراجعه کنندگان شعب پرداخت شده است. ٥٨ فقره معرفی نامه دیگر نیز به دلیل عدم پیگیری از سوی 
متقاضیان باقی مانده است که تاکنون درخواستی برای اخذ تسهیلات از سوی متقاضیان آنها اعلام نشده است. از این رو 
می توان عنوان کرد شعب بانک مسکن در استان لرستان به ١٠٠ درصد تقاضاهای وارد شده به شعب جهت اخذ تسهیلات 
پاسخ کامل داده است. وی در خصوص احتمال نیاز به افزایش اعتبار ابلاغی جهت پرداخت به آسیب دیدگان نیز گفت: 
اخیرا رقمی بالغ بر ۶٧ میلیارد تومان در مرحله دوم به عنوان اعتبار جدید برای استان لرستان از سوی بانک مرکزی در نظر 

گرفته شده است. مطابق با تفاهم انجام شده قرار است این رقم در قالب تسهیلات مرابحه به متقاضیان پرداخت شود.

همراه بانک پاسارگاد علاوه بر اینکه نقش یک اپلیکیشن بانکی را ایفا می کند، توانسته در بخش تسهیلات، خدمات 
مبتنی بر کارت و خدمات سپرده با ضریب امنیت بالا، مشتریان را از مراجعه به شعبه فیزیکی بانک بی نیاز ساخته و سهولت 

و کیفیت مطلوبی دارد.
بانکداری همراه در ایران همگام با دنیا در حال پوست اندازی های جدیدی است و ظهور فناوری های نوین بانکی هم 
تغییرات مداوم در رفتار مشتریان را سبب شده هم مدیران بانکی را مجاب به مهاجرت فکری در فضای جدید کرده است. 
اپلیکیشن های همراه بانک امروزه فضای جدیدی در بانکداری ایجاد کرده و تغییر ذائقه مشتریان در اقبال این شعبه های 
کوچک بانکی در تلفن های همراه بی تأثیر نبوده است. از همین روست که شتاب در عرضه و به روزآوری این اپلیکیشن ها، 
توسعه پرشتابی را در کشور تجربه می کنند و هر بانکی تلاش دارد با ارائه بهترین و کامل ترین نسخه از همراه بانک بر روی 
گوشی های هوشمند شهروندان، مشتریان خود را حفظ کند و با ایجاد جذابیت های مؤثر، در جهت جذب مشتریان جدید 
گام بردارد. بانک پاسارگاد که یکی از بزرگ ترین بانک های خصوصی کشور است، در سال های اخیر تلاش کرده تا در حوزه 
فناوری های نوین بانکی با ارائه خدمات متنوع و مناسب حضور قدرتمندی در بازار بانکداری دیجیتال و خصوصا بانکداری 
همراه در کشور داشته باشد. اپلیکیشن های همراه بانک که این روزها دنیای بانکداری را متحول کرده و به ارتباط مشتریان 
با بانک ها و شعبه ها شکل تازه ای بخشیده، از جمله خدماتی است که امروزه بازوی قدرتمندی برای هر بانکی است تا بتواند 
فارغ از هزینه های بالای شعبه داری و باجه های فیزیکی، نیازمندی های مشتریان خود را پاسخ داده و درآمدهای کارمزدی 
خود را نیز افزایش دهد. بانک پاسارگاد نیز با ارائه سامانه های موبایلی مختلف تلاش کرده تا حداکثر خدمات را در حوزه های 
مختلف بانکی برای کاربران خود فراهم نماید. یکی از این سامانه ها که اتفاقا در سال های اخیر رشد و توسعه چشمگیری 
نیز داشته است، سامانه همراه بانک پاسارگاد است. همراه بانک پاسارگاد علاوه بر اینکه نقش یک اپلیکیشن بانکی را ایفا 
می کند، توانسته در بخش تسهیلات، خدمات مبتنی بر کارت و خدمات سپرده با ضریب امنیت بالا، مشتریان را از مراجعه 

به شعبه فیزیکی بانک بی نیاز ساخته و سهولت و کیفیت مطلوبی در این بخش برای مشتریان فراهم سازد.
س��رویس های برداشت مستقیم یا همان Direct Debit نیز در همراه بانک  پاسارگاد ارایه می شوند. این خدمت 
ارزشمتد علاوه بر خلق سهولت در فضای کسب و کارهای نوپا، سهولت و پرداخت برنامه ریزی شده برای کاربران را هم به 

ارمغان می آورد.

پاسخگویی 1۰۰ درصدی بانک مسکن
 به سیل زدگان لرستانی

پرداخت های روزانه را با همراه بانک پاسارگاد 
برنامه ریزی کنید


